


Las empresas familiares insisten en un pacto de los
dos partidos mayoritarios para relanzar la economia espafiola

EFCL celebra en Segovia la jornada ‘La gestion de la crisis en la
empresa familiar: riesgos y oportunidades’
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panorama empresarial y es necesaria una adapta-
cion: “en la dltima década, todo se vendia, todo se
cobraba y habia beneficios. En la actualidad es dis-
tinto, por la aparicion del riesgo y la morosidad, por-
que una venta sin cobrar es un gasto operativo”.

El director de Gesico hablé de los procesos con-
cursales, “que no han sido una panacea”, y ofrecié
dos datos para corroborar esta idea: el 96% de los
concursos de acreedores se transforma en la liquida-
cion de la compaiia; y por otra parte, mediante este
proceso sélo se esta recuperando un 5% de los cré-
ditos ordinarios. Ademas, subray6 el efecto dominé
de la morosidad: “muchas empresas que han hecho
bien su trabajo ven peligrar su supervivencia por ser
perjudicadas por concursos de acreedores de otras
companias”.



